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Cligue na caveira e assista o clipe do Boot Camp


https://youtu.be/rSfIy-JGaAM

DEPOIMENTOS

Clique nas caveiras e assista alguns depoimentos de participantes do Boot Camp



https://youtu.be/eE1HnKuj5ws
https://youtu.be/hNn8GagJycA
https://www.youtube.com/watch?v=RHgTojUiaVY
https://youtu.be/kuAklZeOIzQ
https://www.youtube.com/watch?v=6hmDYr6QI-M
https://www.youtube.com/watch?v=OhV7HJP94fI
https://www.youtube.com/watch?v=Z7Tax1Lkf9A
https://www.youtube.com/watch?v=66Wn_PE50ak
https://www.youtube.com/watch?v=DzeLf-B0Gjo

BOOT CAMP

GESTAO DE EQUIPES COMERCIAIS

Venha preparado para dormir pouco, aprender muito e se tornar outro profissional.

O Boot Camp é um treinamento de imersao, focado na preparacao intensiva do gestor comercial,
através da utilizacdao de técnicas eficazes, ferramentas e dinamicas de modelagem de
comportamento.

O objetivo é preparar o gestor para a superacao de desafios reais que sao enfrentados no dia a
dia.

O curso traz a esséncia das técnicas e dos conhecimentos fundamentais de gestao de equipes
comerciais, com grande aplicacao pratica, visando uma transformacao real para que, em um
curto periodo de tempo, vocé se torne um supergestor.

Serao os 5 dias mais intensos de treinamento gue vocé ja participou, a menos que vocé ja tenha
se preparado para escalar o Monte Everest.







Para aqueles Gestores Comerciais que acreditam gque metas devem
ser superadas.

Para aqueles Gestores Comerciais que sabem que o mercado exige
cada vez mais.

Para aqueles Gestores Comerciais que estao sempre em busca de
aprimoramento.

Para aqueles Gestores Comerciais que valorizam o conhecimento e
o esforco como ponto de diferenciacao.

Para aqueles Gestores Comerciais que vibram com cada novo
desafio conquistado.

Para aqueles Gestores Comerciais que acreditam que para vender
mais € preciso muito mais do que desconto.

Enfim, para aqueles Gestores Comerciais que lideram
equipes de venda e que entendem que o mundo é assim.




participacaono curso?

ANTES

DURANTE

= Material para estudo antecipado:
= 2 livros de leitura prévia
= Mais de 100 artigos

= Bonus Ressignificando Vendas:

= Curso de Vendas de Gustavo
Campos com 11 médulos

= 15 horas de video com
curadoria do Ressignificando
Vendas

= E-Book de artigos de vendas
de Gustavo Campos

= Book Boot Camp (livro texto com o
conteuddo completo do curso para
estudo prévio)

Todos os materiais necessarios para
desenvolvimento das aulas e atividades
Agenda do Vendedor

Ambiente rico para a troca de ideias e resolugao de

problemas entre os participantes do Boot Camp
Autoavaliacdo Inicial/Final

60 horas de treinamento intensivo (hell’s week)
De 4 a 6 aulas magnas

17 mddulos de gestao e desenvolvimento de
lideres

17 assessment (avaliagdes) individuais

17 exercicios focados no desenvolvimento e
aplicacao do conteudo para a sua empresa

4 Cases de Gestao

Toolkit (mais de 20 ferramentas)

Workbook com mais de 200 pdaginas (livro de
atividades contendo os slides e as ferramentas)
Plano de ativagao 30, 60 e 90 dias

Prova de Avaliacdo Final (simulado)

Participacdao na comunidade fechada
com todos os participantes do Boot
Camp

Certificado de Participacao (mediante
100% de presencga)

Certificado de Qualificacdo em duas
etapas (Exercicios especiais para
entregar, prova final de avaliacao e
entrevista com o superior imediato 90
dias apds curso)

Conteudo online exclusivo com tutoriais
de uso das ferramentas, formando mais
de 6 horas de video.

Plano de estudos para a prova final



5 Dias
17 Modulos

Alllas Magnas
60h Treinamento




2 Modulos Comportamentais
15 Modulos Técnicos
J Dinamicas Gomportamentais
29 Ferramentas de Performance
Plano de Ativacao 30, 60 90 dias






ATIVACAO

Ingressando no mais intenso treinamento de
gestao comercial do Brasil.

Ativacao




GESTAO 4.0

Uma nova maneira de gerir equipes comerciais

FERRAMENTA




TOMORROW

Uma visao sistémica do mundo

FERRAMENTA




MINDSET

Desenvolvendo um mindset vencedor

FERRAMENTA




THE SPEAKER

Desenvolvendo a habilidade de se comunicar
e vender suas ideias

FERRAMENTA




Ressignificando vocé e construindo a sua
marca pessoal

FERRAMENTA




PRESENCA DIGITAL

Redes sociais e aplicativos para supergestores

FERRAMENTA




DECISION

Uma metodologia para a tomada de decisao

FERRAMENTA




Desenvolvendo um sistema de metas motivadoras

FERRAMENTA




THE BRAND

Desenvolvendo um posicionamento
comercial de marca

FERRAMENTA




Desenvolvendo uma plataforma de produtos
voltada a venda

FERRAMENTA




EASY PLAN

Plano comercial descomplicado para
alavancar os resultados

Modulo #11




DREAM TEAM

Selecionando os melhores

FERRAMENTA




Segmentando clientes para vencer

FERRAMENTA

Modulo #1 3




Desenvolvendo uma rotina de gestao de
vendas implacavel

FERRAMENTA




THE PERFECT MEETING

Reunioes de venda que transformem

FERRAMENTA




Desenvolvendo uma cultura de campedes

FERRAMENTA

Modulo #1 6




Desenvolvendo uma performance campea

FERRAMENTA




ALTO GOMANDO




GUSTAVO FERNANDO
CAMPOS SCHEFFEL

Inquieto, provocativo e inconformado sdo marcas de Multitarefas. E a melhor definicao para esse engenheiro de
sua assinatura. Gustavo Campos é o criador do formacao , empreendedor por natureza. Movido por
movimento "Ressignificando Vendas". desafios, tem a certeza que estes € que tornam a vida mais

gostosa de ser vivida.



CORPO TECNICO




INSTRUTOR-GHEFE




Tem feito diversas palestras e projetos pelo Brasil para orientar equipes comerciais para

novos tempos e necessidades mercadoldgicas, preparando a categoria para o que
G“STA““ REALMENTE deve ser feito. Autor do livro Ressignificando Vendas, possui ampla experiéncia

de consultoria na area comercial e participou de inumeros cases de sucesso de construcao
cAM Pos de marcas e desenvolvimento de alta performance de equipes de vendas no Brasil. Além

disso, formado pela Sociedade Brasileira de Coaching, atua como coach comercial para
profissionais que buscam acentuados crescimentos de seus resultados. E blogueiro e
publisher do Pensador Mercadolégico (www.pensadormercadologico.com.br), um dos mais
provocativos blogs de negdcios do Brasil. Administrador por formacao, empreendedor por
natureza. Muito estudioso, leitor voraz (possui mais de 3.000 livros de negdcios e |é mais de
200 livros por ano), estd sempre conectado, nao sabendo o que seria de sua vida sem
notebook, smartphones, tablets, Moleskine e uma boa conexao Wi-Fi. Ambicioso, nao
alcancou ainda nem o inicio do que quer desta sua jornada pessoal. Apaixonado pela vida é
dono do Max e da Pink, um casal de Yorkshires.

No passado foi representante comercial por 8 anos e hoje € um dos maiores pensadores da
mudanca da profissao de vendas. Também é fundador do Estantips Business Books, um
espaco de reviews especializados em livros de negdcios (www.estantips.com.br). Agora
lanca o primeiro boot camp de vendas do Brasil, um modelo de educacao de gestao
comercial de forma intensa e rapida.

Para quem desejar saber mais de sua vida profissional - Linkedin.com/in/gfcampos/

Paraiguem desejar saber mais de sua vida pessoal - facebook.com/pensadorgustavo

Para quem desejar acompanhar o movimento Ressignificando Vendas - facebook.com/ressignificandovendas/
Para quem desejar assinar o Blog Ressignificando Vendas - ressignificandovendas.com.br



INSTRUTORES GONVIDADOS




Soma-se a este programa, convidados
especiais para aulas magnas.

Os temas e os instrutores convidados
estao sendo estudados.




~ = Gestores corajosos dispostos a fazer algo
voce vai . P 8

que nunca foi feito.




Se voceé tiver coragem de se alistar no Boot Camp...

Um més antes do curso vocé vai receber em sua casa varios materiais preparatorios. Um
destes materiais é o Book que contem o conteudo na integra do que sera abordado nos
cinco dias de curso (as aulas trarao a esséncia e a aplicacao pratica de cada médulo) para
seu estudo prévio.

Vocé dita o seu ritmo, mas nao perca tempo. Vocé vai precisar comecar a estudar e a se
preparar sozinho para o melhor aproveitamento da parte presencial.

Ao chegar na Hell’s Week (os 5 dias) do Boot Camp vocé se dedicard somente ao curso.

Serao dias de imersao total em assuntos e praticas essenciais para a exceléncia em gestao
de vendas, de maneira intensa e desafiadora. O foco nestes dias sera o comportamento
do lider vencedor em vendas.

Apds completar o treinamento vocé fara parte de uma comunidade fechada do Facebook
exclusiva para membros.

E iniciara o treinamento técnico com os videos de implementacao do conteudo.




Lote 1: R$ 5.490,00 até (15/11)

Lote 2: RS 5.990,00 a partir de 16/11, se houver vagas

*A inscricao contempla hospedagem em quarto triplo e alimentacao incluidas — Obs.:

“al para hospedagem em quartos individuais ou duplos, por solicitacao do participante, a
diferenca sera de sua responsabilidade, mediante disponibilidade do hotel. Favor
c“star* informar no ato da inscricao sua escolha de acomodacao para ajuste de valores.

Com o objetivo de gerar uma maior integracao e troca de ideias entre os
participantes, a distribuicao nos quartos prevé a separacao de pessoas da mesma
empresa.

Condig¢Oes de pagamento: a vista (depdsito em conta com 5% de desconto) ou em
até 3 vezes pelo valor integral, do lote 1 ou 2.
Para 3 ou mais inscricdes da mesma empresa, consulte condi¢cdes especiais.
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Proximo Evento
12 a 16 de dezembro de 2018

Local
Sera no RS, com partida de 6nibus de Porto Alegre. O local sera
revelado ao participante no dia do evento (faz parte da metodologia).
O deslocamento de 6nibus esta incluido no valor pago.




Ell devo Onde vocé encontra um programa como esse?
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Inscreva-se agora*™

www.bootcampdevendas.com.br

¢
=

* turmas reduzidas (apenas 30 vagas).




REWIGNIFICANDO

vendas
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GESTAQ DE EQUIPES COMERCIATS



